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Philippe RIS, Président 
Fondateur, 43 ans, Docteur 
en informatique 

 

Activité :                      Stratégie numérique 
 

ou comment une entreprise peut innover grâce aux services internet en ligne 
 

 

Philippe Ris a été enseignant chercheur pendant 
5 années, de 1992 à 1997. « Je faisais du Pixar 
avant l’heure ! », précise-t-il. 
 
Il a entamé sa deuxième vie d’ingénieur en 1998 
en tant que consultant informatique auprès de 
grandes entreprises telles que les AGF, le Crédit 
Lyonnais, la BNP, …. « C’était un nouveau 
challenge dans un monde que je ne connaissais 
pas, celui de l’entreprise. » se souvient-il. 
« Pendant onze années j’ai suivi de très beaux 
projets d’entreprise. Ma première belle réussite 
fut le site internet des AGF en 2000 2001. Il n’y 
avait pas beaucoup de sites internet à l’époque. 
C’était en pleine bulle internet, un site internet 
participait fortement à la valorisation de 
l’entreprise. Pour ce projet, la création et le 
lancement de la partie production du site a 
reposé sur moi » raconte t’il. 
 
Mais la vie à Paris est compliquée pour un couple 
avec deux jeunes enfants. Son épouse et lui ont 
donc sauté le pas et décidé de s’installer à Brest. 
Ils suivent tous les deux le 3ème cycle à l’ESC 
Bretagne Brest – « Entreprendre, créer, 
reprendre » en 2008. Une année pendant 
laquelle il réfléchit à la création de son 
entreprise, autour du concept émergent de 
« cloud computing ».  
 
« Un concept fondamentalement nouveau » 
assène t’il avec conviction. « Cela revient à dire au 
chef d’entreprise ‘Débarrassez-vous des problèmes 
informatiques (serveurs, salles informatiques, 
mises à jour, sécurité, …), ne gardez que le 
service ‘ !». 

« Il y a très peu d’informations sur cette 
nouvelle offre de cloud mais beaucoup de 
conséquences sur les modèles d’affaires. » 
précise t’il avant de prendre l’exemple de 
l’imprimeur Vista Print qui a réussi, à partir 
d’une offre de carte de visite gratuite faite par 
internet, à élargir sa zone de chalandise à 
l’international. Ils ont innové en proposant une 
gamme nouvelle de produits – nouvelle pour 
l’imprimerie - et à réinventer ainsi leur modèle 
d’affaires. 
 
Ses offres de services : 
Faire connaître ces nouveaux outils et leurs 
conséquences sur les affaires, aider les équipes 
dirigeantes à faire évoluer leur offre de valeur.  
 
Il anime des conférences, rédige des publications.  
 
- un accompagnement en plusieurs temps chez le 
client : de la sensibilisation à l’assistance à 
maîtrise d’ouvrage. 
 
Atouts 
Son associé, un ancien dirigeant d’entreprise, qui 
a la vision marketing et stratégique.  
Des partenaires tels qu’Ubister, revendeur de 
SAP, ou « entreprise-facile.com », pour lesquels il 
est distributeur et qui propose un logiciel de 
gestion complète de l’entreprise pour 15 € par 
mois. 
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 Dernières réalisations : 

 
• R&D et prototypage d'un projet de création 

d'une organisation de secours de victimes de 
mort subite (la phase deux va être lancée). 

 
• Création d'un système d'information complet 

pour un entrepreneur ayant un projet innovant 
dans le domaine de la construction immobilière 
(la société va être créée). 

 
• Accompagnement d'un photographe local dans 

le développement sur internet de son offre sur 
des supports originaux (étude des avantages 
concurrentiels et des risques, identification des 
partenaires, intégration et création du site web) 
en assurant des garanties de pérennité. 

 
 

Références Auris Solutions : 
 

Blog : http://blog.auris-solutions.fr 
 

Publication de quatre articles sur la 
dématérialisation du système d'information dans la 
lettre de l’AFEIT : 
- Dématérialisation du SI pour les PME 
- Petit dictionnaire du cloud computing 
- Cost killing par la dématérialisation : une  étude 
de cas 
- Petit dictionnaire du "* as a Service"  
 

Séminaires : 
 
12 février 2011 : conférence à l’Université 
Catholique Sud Bretagne (campus d’Arradon) sur la 
thématique de l’intérêt des solutions de relation 
client en général et plus spécifiquement à 
l’international. 
 
14 juin 2010 : intervention à la semaine de 
l'innovation, Brest sur la dématérialisation du 
système d'information. Le support de cette 
intervention est [ ici ]. 
 
19 mars 2010 : intervention à l'Université de 
l'Entreprise de l'ESC Bretagne Brest. Le support de 
cette intervention est consultable [ ici ]. 
 
15 octobre 2009 : intervenant au Salon Qualité 
Organisation Performance (SQOP) de Brest. Le 
support de cette intervention est consultable [ ici ]. 
 


